България – състояние и перспективи в края на 2004
Георги Ангелов, 

През ноември 2003 не навършиха четиринадесет години от началото на прехода от тоталитаризъм и социалистическа планова икономика към свободно общество и пазарна икономика.  Малко преди това изтекоха и 800-те дни, в които трябваше да се реализират обещанията на настоящия премиер.  Тези два юбилея и необходимостта да се мисли за онова, което предстои са поводът да започнем “анатомията на прехода” отзад напред - с настоящото състояние на страната. Как се стигна до това състояние и какви са поуките от случилото – това е предмет на следващите части от тази книга.

Обща икономическа среда

Според очакванията през 2003 година брутният вътрешен продукт на човек от населението в България ще достигне около 98% от нивото през 1989 година.  В момента, обаче, заради високото данъчно облагане и силното регулиране на бизнеса, съществува и неформална икономика в размер на около 36% от БВП.
 Прибавяйки и тази част от икономиката към сметката, се получава, че БВП на човек от населението през 2003 година надхвърля с около една трета нивото от 1989 година.  Разбира се, тъй като нивото от 1989 година не е било особено високо, налице е рязък спад през 1990-1993, а през средата на 1990-те има допълнително “свиване” на икономиката, възстановяването на пред-реформените равнища отнема много време и сегашното ниво е все още много по-ниско от това на развитите страни.

Икономическият растеж е умерен (около 4,1% средно за последните шест години).  Това се дължи на относително бързото развитие на частния сектор, който произвежда все по-голяма част от добавената стойност (72,7% през 2002 година) и на стагнацията на държавния сектор.  Заради високото данъчно облагане, регулирането на бизнеса, държавния монопол в цели отрасли, субсидиите за губещи предприятия, протекционизмът и неработещата съдебна система и проблемите при защитата на собствеността и правата, обаче, частният сектор не може да достигне пълния потенциал на развитието си.

Инфлацията (измерена през индекса на потребителските цени) е умерена – средно около 5% годишно за последните шест години.  Това е резултат от действието на системата на валутен борд и на автоматичния й монетарен механизъм, който преодолява проблемите на дискреционната парична политика, така ясно усетени през първата половина на 90-те години.  В резултат на това индивидуалното и бизнес планирането се улеснява, а инфлационният данък и транзакционните разходи, породени от инфлацията, намаляват.

Инвестициите като абсолютна сума и като дял от БВП нарастват устойчиво, достигайки 21% от БВП през първото полугодие на 2003 година.  Разбира се, имайки предвид колко по-ниско е отношението капитал/труд в България в сравнение с развитите страни, има възможности за значително увеличение на инвестициите (местни и чужди) при положение, че се подобри бизнес климатът в страната.  Потокът на чужди капитали към страната е значително по-променлив (между 3 и 8,8% от БВП), влияейки се досега най-силно от скоростта на приватизацията.

През 2003 година държавният и държавногарантираният дълг продължи да спада като процент от БВП и достигна 50%.  Това основно се дължи на нарастването на БВП и на спада на обменния курс между долара и еврото (респективно лева).  От друга страна, продължава практиката да се получават от Международния валутен фонд (МВФ) и Световната банка (СБ) кредити, от които реално няма никаква нужда.  Кредитите от МВФ остават във фискалния резерв, а тези от СБ се отпускат за дейности, за които правителството има бюджет и така или иначе трябва да извърши.

Фискалният резерв в края на 2003 г. достигна 4,3 милиарда лева.  Огромният размер на тези средства създава все по-силни стимули и изкушения за тяхното харчене.  Някои политици вече правят планове как да се “инвестират” тези пари в най-различни държавни начинания със съмнителна ефективност и много рядко се чуват по-разумни предложения, като например тези средства да се върнат на данъкоплатците – чрез намаление на данъците или пряко чрез изпращане на чек на всеки данъкоплатец (така всеки данъкоплатец би получил средно около 1000 лева), или пък с тях да се изкупи държавен дълг (това би намалило плащанията по лихви в бюджета и би позволило намаление на данъците).

Приватизацията се извършва изключително бавно - от 2001 до 2003 година се приватизират средно по около 1% от активите измерени като дял от балансовата стойност на държавните активи към 1995 година. До момента са приватизирани около 82% от подлежащите на приватизация активи, което е около 54% от общите активи (които всъщност в голямата си част също подлежат на приватизиране). Не се случват и големите сделки – за БТК и Булгартабак, което показва непоследователност в правителствената икономическа политика и създава усещане за невъзможност за извършване на реформи.

Външната търговия продължава да нараства като за първото полугодие на 2003 търговският сектор (сумата от вноса и износа към БВП) достига 124,9%. Това е показател за нарастващо интегриране на местната икономика в световната, като българските производители увеличават продажбите си в чужбина, а чуждите производители увеличават продажбите си в страната. Това протича едновременно със специализирането на местната икономика в производствата, в които има сравнителни предимства (въпреки някои усилия на правителството да спре този процес, налагайки мита и забавяйки либерализацията на търговията на различни стоки).

Често в последните години правителството подхожда към икономиката като към бизнес организация и очевидно смята, че трябва да действа активно, за да подкрепи икономическото развитие. Резултатът от активността обаче се обобщава в две неща – повече разходи (поради което не могат да се намалят данъците) и подпомагане на отрасли и компании, на които вероятно вече им е дошло времето да загинат или да се преструктурират основно.

Някои активни мерки за “подкрепа” на “бизнеса”

	Получател
	Разходи в млн. лв.

	Балканкар Холдинг
	4,2

	Насърчителна Банка
	9,9

	България Еър
	30

	Варненска корабостроителница
	35,5

	Държавен фонд за рискови инвестиции
	100

	Фонд “Тютюн”
	131 (за 2003 г.)

	ДФ “Земеделие”
	150 (за 2003 г.)

	БДЖ
	около 140 


Данъчно бреме

Има няколко начина за изчисление на данъчното бреме, акцентиращи върху различни черти на данъците – фактическо изземване на доход от тези, които го създават; пределно изземване на доход и съответно влияние върху стимулите за инвестиции, предприемчивост, поемане на риск и труд; разпределение на отнемането на доход сред различни групи от населението. 

През последните няколко години данъчните приходи в бюджета (преки и косвени данъци и осигуровки) са над 30% от брутния вътрешен продукт (БВП) и около 34% от брутната добавена стойност (БДС). Тъй като повечето от т.нар. неданъчни приходи в бюджета са форма на принудително отнемане на доход от тези, които добавят стойност, то общите разходи на правителството също са показател за данъчно бреме, а тези разходи в консолидирания държавен бюджет са около 40% от БВП и около 45% от БДС. Така изводът е, че държавата отнема над 40% от добавената стойност от тези, които я създават.

Данъчната ставка, с която се облагат печалбите на фирмите, е 23,5% (и може би ще бъде намалена на 22% през 2004 година). Тази ставка е около средната за кандидатките за Европейския съюз, но остава доста висока за страна като България, която се стреми към бързо икономическо развитие. В този смисъл сравнението би трябвало да бъде със страни, привлекли много чужди инвестиции и постигнали много висок икономически растеж като Ирландия, където данъчната ставка беше 10% (а сега е увеличена на 12,5%) и Хонг Конг (сега 17,5%, а до скоро – 16%). Данъчната ставка в Унгария е 18%, а правителствата на Полша и Словакия наскоро обявиха, че планират намаление на корпоративния данък до 19%.

Докато по данъка върху печалбата има плосък данък, което прави изчислението на данъчното бреме сравнително лесно, данъците, с които се облагат доходите на физическите лица, са различни според размера и формата на доходите. Например, наетите по трудов договор дължат 42,7% осигуровки върху доходи до 1000 лева месечно (¼ от тях се внасят от служителя и ¾ от работодателя). За самонаетите задължителният размер на осигуровката е 35% върху доход най-малко 200 лева и най-много 1000 лева. След внасянето на осигуровките върху остатъка се заплаща данък според това къде попада доходът в етажите на данъчната скала.

Средната данъчна ставка (платените данъци и осигуровки разделени на разходите за труд на работодателя) е най-висока при доход от 1000 лева – тя е около 48% и за наети по трудов договор и за самонаетите (при самонаетите с доход от 110 до 200 лева данъкът е по-висок заради задължението да се начисляват осигуровки поне върху 200 лева). Ако разгледаме един човек с доход от 1000 лева, около 480 лева от тези средства би трябвало да отидат в бюджета като преки данъци. Тези изчисления показват, че данъчното облагане не е еднакво при хората с различни доходи, като най-висока е тежестта върху малкия и средния бизнес, средната класа, мениджърите и като цяло хората с по-високо образование и умения. С други думи най-тежко се облагат тези, на чиито усилия се крепи просперитетът на всички в страната. Това, обаче, не означава, че хората с ниски доходи биват облагани с много ниски данъци – те плащат между 33% и 41% от дохода си пряко като данъци (в сметката не включваме косвените данъци, които са включени в цената на всяка стока).

Друг важен показател е пределната ставка, която измерва колко от допълнително произведеният доход отива в бюджета. Тази ставка е най-висока за доходи между 400 и 1000 лева (около 50%). Например, ако един човек, който има доход от 650 лева, започне да работи повече и доходът му се увеличи със 100 лева, той трябва да плати като преки данъци 52 лева от тези допълнително изкарани 100 лева. Очевидно, много от предприемчивите хора, са обложени с пределен данък, който силно намалява стимулите им да работят, да произвеждат, да поемат риск, да останат в страната и да не укриват данъци. 

При подоходните данъци отново е подходящо сравнение със страни, постигнали много висок икономически растеж – Хонг Конг, Сингапур, Естония (с максимална пределна данъчна ставка от 17%, 26% и 25% съответно). Забелязва се, че дори най-ниските данъчни ставки в България са по-високи от най-високите данъчни ставки в тези три страни. Въпреки това, не се предприемат стъпки към сериозно намаление на данъците и осигуровките (като се изключи намалението на пределната ставка по данъка върху доходите през 2001 година).


[image: image1.wmf]Данъчно бреме за наетите по трудов договор
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[image: image2.wmf]Данъчно бреме за самонаетите
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Държавни разходи и преразпределение 

Разходите в консолидирания държавен бюджет се запазват около и над 40% от БВП през последните няколко години (и най-вероятно ще нараснат през 2003, ако се съди по досегашната политика фискалният излишък да се похарчва в края на годината). Чистото преразпределение (субсидии и социални разходи) е около 6 милиарда лева (43% от общите разходи). Като се има предвид, че в България хората, които произвеждат и добавят стойност са около 2 милиона, се оказва, че всеки от тях годишно плаща по около 3000 лева, които се трансферират към останалите почти 6 милиона души. Така ¾ от населението бива издържано от останалата ¼. Очевидно при това положение нито произвеждащите, нито останалите биха могли да имат високи доходи. 

Разходите за заплати, осигуровки и издръжка на заетите в бюджетния сектор възлизат на почти 4 милиарда лева, а разходите за дълготрайни активи са 1,3 милиарда лева. Очевидно е, че тези разходи са прекалено раздути – така например, заетите в бюджетния сектор са 440 хиляди души (и нарастват), което за страна с население под 8 милиона души е прекалено много.

Консолидиран държавен бюджет, 2003

	Разходи
	13 636.6
	100%

	 Общо нелихвени разходи 
	12 796.3
	94%

	  Текущи нелихвени разходи
	11 360.4
	83%

	     Заплати и стипендии 
	1 459.4
	11%

	     Осигурителни вноски
	511.3
	4%

	     Издръжка
	1 986.6
	15%

	     Отбрана и сигурност
	1 457.0
	11%

	     Субсидии
	719.7
	5%

	     Социални разходи
	5 226.4
	38%

	   Дълготрайни активи
	1 229.8
	9%

	   Резерв за непредвидени  разходи
	206.1
	2%

	 Лихви
	840.3
	6%

	Дефицит / Превишение
	-262.8
	-2%


Разглеждайки разходите в бюджета по функции се забелязва, че във всяка област има големи възможности за оптимизиране това, което се харчи. В образованието и здравеопазването реформите все още предстоят, поради което разходите за тези сфери са прекалено високи и растат постоянно. По програмите на министерството на труда се използват прекалено много пари, въпреки че се твърди, че безработицата и бедността спадат. Отпускат се субсидии за губещи предприятия и дейности, което в една пазарна икономика не би трябвало да се допуска – след като повечето хора са изложени на правилата на пазара, не е справедливо някои хора (държавни чиновници, учители, лекари, земеделци или железничари например) да бъдат защитени тях.

При воля за реформи и намаление на разходите в бюджета би могло да се постигне значително намаление на данъчните ставки. Така например, в проекта за бюджет, изготвен от Института за пазарна икономика е заложено намаление на данъка върху печалбата от 23,5% на 10%, намаление на подоходния данък на 10% за всички, намаление на осигуровките от 42,7% на 16,7%. (виж проекта по-долу).

	КОНСОЛИДИРАН ДЪРЖАВЕН БЮДЖЕТ за 2004 г. проекти на Министерството на финансите и Института за пазарна икономика 

	 
	МФ
	ИПИ

	Приходи/БВП
	37.57%
	28.99%

	Разходи/БВП
	38.30%
	28.99%

	Дефицит/БВП
	-0.73%
	0.00%

	Приходи (милиони левове)

	Общо приходи 
	14 221.70
	10 974.30

	 Данъчни приходи
	11 530.00
	8 282.70

	    Преки данъци
	6 127.20
	2 546.70

	    Косвени данъци
	5 063.90
	5 397.10

	   Други данъци
	338.9
	338.9

	 Неданъчни приходи 
	2 228.80
	2 228.80

	 Помощи 
	462.9
	462.9

	Разходи (милиони левове)

	 Лимит за разходите
	14 499.30
	10 974.30

	Общо ангажименти за разходи 
	14 074.20
	10 974.30

	 Общо нелихвени разходи 
	13 179.60
	10 279.70

	  Текущи нелихвени разходи
	11 232.70
	8 853.50

	    Заплати и стипендии 
	1 542.00
	1 109.40

	    Осигурителни вноски
	548.7
	214.3

	    Издръжка
	1 886.10
	1 433.40

	    Отбрана и сигурност
	1 452.60
	1 302.60

	    Субсидии
	384.2
	0

	    Социално осигуряване и грижи
	5 419.00
	4 793.80

	   Дълготрайни активи
	1 350.50
	879.8

	   Резерв за непредвидени  разходи
	596.4
	546.4

	 Лихви
	894.6
	694.6

	Резерв за преразпредел. на 2-ри етап
	425.1
	0

	Дефицит (Превишение)
	-277.6
	0


Регулиране на икономиката

Важен показател за регулирането на икономиката е ролята на контролираните от правителството цени. В България има такива са електричество, топлоенергия, цигари, лекарства, природна газ, водоснабдяване, телефонни и пощенски услуги. Тези цени съставляват 21% от кошницата на продаваните стоки, т.е. правителството влияе директно на повече от 1/5 от цените в икономиката. Чрез това влияние правителството изкривява пазарните сигнали, насочвайки ресурсите в погрешни инвестиции, което забавя икономическото развитие.

Много от отраслите в страната са силно регулирани, с високи бариери за навлизане или излизане или дори с пълен монопол за едно предприятие. Конкретни примери за това са енергетиката, вносът и търговията с природна газ, транспорта (БДЖ, летищата, пристанищата, магистралите), до голяма степен телекомуникациите, горският сектор на селското стопанство. Всеки един от тези отрасли има влияние върху всички останали отрасли в икономиката и липсата на конкуренция в тях води не само до негативни ефекти за развитието на конкретния отрасъл, но и до силно негативни ефекти за икономиката като цяло.

Започването на бизнес в България е бавно и скъпо начинание заради множеството процедури и изисквания и заради задължението за получаване на лицензи, разрешения, одобрения и други форми на предварителен контрол върху бизнеса. За извършване на всичките процедури (които са поне десет на брой) по регистрирането на нов бизнес е нужен около един месец и минимум 260 лева за едноличен търговец, 465 лева за събирателно дружество, 600 лева за дружество с ограничена отговорност и над 2000 лева за акционерно дружество. Така регистрацията в България отнема десетки пъти повече време и усилия и струва между 6 и 50 пъти по-скъпо отколкото например в Нова Зеландия (където има две процедури, които се извършват по интернет, факс и по пощата и струват 40 лева).

В България има около 360 лицензионни режима, по данни от последното преброяване през 2002 година. Огромната част от тях са безсмислени, не отговарят на изискванията на новия Закон за ограничаване на административното регулиране и административния контрол върху стопанската дейност или са определени за премахване или опростяване от самото правителство. Въпреки това, тези режими не само продължават да съществуват, но постоянно се приемат и нови, което не подобрява средата за бизнес, затруднява навлизането на нови компании в бизнеса и създава стимули за корупция.

Регулирането на пазара на труда е друг вид регулация, която пречи на развитието на икономиката и на повишаването на благосъстоянието. Според данни от Световната банка общото ниво на регулиране на труда в България е по-високо от средното ниво в страните от Организацията за икономическо сътрудничество и развитие. Гъвкавостта на пазара на труда е значително по-ниска от Хонг Конг (страната с най-гъвкави трудови пазари) и Чехия (централноевропейската страна с най-гъвкави трудови пазари). Една от последните регулации на пазара на труда е въвеждането на регистрация на трудовите договори в НОИ и минимални осигурителни прагове. В резултат в краткосрочен план има малко повече приходи в бюджета, но пазарът на труда става още по-негъвкав, от което страдат най-много хората с най-ниска производителност и доходи. При въвеждането на тези мерки беше обещано, че при успешен резултат ще бъдат намалени осигурителните вноски. Засега няма индикации, че осигурителните вноски ще бъдат намалени, което логически води до извода, че мерките са били неуспешни (и че правителството не изпълнява обещанията си).

Къде се намира България сред останалите бивши социалистически страни

Сред десетте бивши социалистически страни, които в момента са кандидатки за членство в Европейския съюз, България е на девето място по БВП на човек от населението като само Румъния е след нея. БВП на човек от населението в България е около 4 пъти по-нисък от средния в Европейския съюз, около 3 пъти по-нисък от Словения, около 2 пъти по-нисък от Словакия и Унгария. Тези цифри говорят сами за себе си, показвайки, че по-бавните реформи в България (а и в Румъния) имат за резултат по-бавно икономическо развитие. В този смисъл тезата, че бавните реформи намаляват “социалната цена на прехода” не издържа проверката на фактите. Единственото, което намалява заради бавните реформи е жизненият стандарт.

	БВП на човек от населението (средно за ЕС = 100)

	Страна
	2002
	2003

	Словения
	73.9
	75.2

	Чехия
	59.9
	60.8

	Унгария
	56.7
	58.8

	Словакия
	47.3
	48.7

	Естония
	41.8
	43.7

	Литва
	39.1
	40.7

	Полша
	39.4
	39.8

	Латвия
	35.3
	37.8

	България
	24.8
	26.7

	Румъния
	24.6
	25.6


Източник: Eurostat

Икономическа свобода

В индекса на икономическата свобода, който институтът Фрейзър изготвя ежегодно, са включени 14 от бившите социалистически страни в Европа. Сред тези 14 страни България е на 11 място, като след нея са само Русия, Румъния и Украйна. В общата класация България е на 103 място от 123 страни в света. Авторите на индекса, професорите Гуортни и Лоусън, са установили, че устойчиво увеличение на икономическата свобода с 1 пункт увеличава дългосрочния икономически растеж с 1 - 1,5%. С други думи, по-слабото представяне на България икономически се обяснява с това, че икономическата свобода в България е по-малко отколкото в повечето от останалите бивши социалистически страни.

	Икономическа свобода

	Страна
	Оценка
	Класиране

	Естония
	7.5
	16

	Унгария
	7.0
	35

	Чехия
	6.9
	39

	Латвия
	6.6
	51

	Литва
	6.2
	69

	Словения
	6.1
	73

	Хърватия
	6.0
	77

	Полша
	6.0
	77

	Словакия
	6.0
	77

	Албания
	5.6
	91

	България
	5.3
	103

	Русия
	5.0
	112

	Румъния
	4.7
	116

	Украйна
	4.6
	117


Източник: Fraser Institute, 2003

Кога доходите в България ще достигнат нивата в Европейския съюз

Има три основни сценария за икономическото развитие на България, които зависят от това каква икономическа политика провежда правителството: 

Оптимистичен сценарий
При този сценарий икономическите реформи се извършват много бързо; поддържа се макроикономическата стабилност и се запазва валутният борд; съдебната система се реформира; приватизацията, дерегулирането и либерализацията се довършват в следващите няколко години; данъчното бреме се намалява значително; регулативната рамка и лицензирането се облекчават; субсидиите и протекционистичните мерки се премахват; пенсионната, образователната и здравната системи се реформират, а другите бюджетни разходи се оптимизират; бизнес средата се подобрява. При този сценарий, в резултат на бързите про-пазарни реформи средният годишен растеж на икономиката в следващите две до три десетилетия би бил около 7 процента и БВП на човек от населението в България ще достигне средното равнище на ЕС за 20 – 25 години.

Песимистичен сценарий
Икономическите реформи са много бавни и се прекъсват и ревизират понякога. Разходопокривната пенсионна система създава дефицити; нереформираната болнична и здравна система се нуждаят от повече средства; държавните разходи нарастват. Като резултат дефицитът в бюджета расте, данъците се увеличават и валутният борд се отменя. Реформата в съдебната система е бавна, а законите се променят твърде често, създавайки несигурност за бизнес планирането; приватизацията, дерегулирането и либерализацията не са завършени; регулативното бреме нараства; субсидиите и протекционистичните мерки са увеличени; привилегированото третиране на някои сектори изкривява ефективното разпределение на ресурсите. В резултат икономическият растеж в следващите десетилетия ще бъде бавен и неравномерен – между 0 и 3%, а БВП на човек от населението няма да достигне средното ниво на ЕС в рамките на този век.

Базов сценарий
Този сценарий съвместява отделни моменти от оптимистичния и от песимистичния сценарий. Икономическите реформи напредват по-бавно от възможното и макроикономическата стабилност като цяло е запазена. Инвестициите в икономиката (включително чуждите инвестиции) остават на сегашното ниво или нарастват бавно като процент от БВП. Приватизацията е бавна, а бюджетът има малък до умерен дефицит. Регулативното бреме не намалява и данъците не са понижени значително. Някои от субсидиите и протекционистичните мерки остават (особено в земеделието); някои от бюджетните разходи са оптимизирани, някои – не. При този сценарий икономическият растеж е умерен с темпове на растеж равни на тези през последните няколко години – средно около 4%. В тази ситуация БВП на човек от населението ще достигне средното ниво в ЕС след половин век до 65 години.

Изводът е, че отговорът на въпроса кога доходите в България ще достигнат нивата в ЕС зависи основно от това какво прави българското правителство по отношение на реформите. Ако реформите са бавни и икономическото развитие ще е бавно. Ако реформите са бързи, обаче, икономическото развитие би могло да бъде значително по-бързо.

� Виж: Friedrich Schneiderр Size And Measurement Of The Informal Economy In 110 Countries Around The World, World Bank Doing Business project, July 2002; The ‘Shadow’ Economy in Bulgaria, Cornell University, Harvard University, Agency for Economic Analysis and Forecasting, and Institute for Market Economics, IME, Sofia, 2001, публикацията е достъпна на: � HYPERLINK "http://www.ime-bg.org/pdf_docs/papers/shadow4.doc" ��http://www.ime-bg.org/pdf_docs/papers/shadow4.doc�
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Sheet1

		разх. за труд		доход		осиг-раб.		осиг-работод.		осигур.		дох. сл.осиг		данък		данък		общо		тежест

		145.2275		110		11.7425		35.2275		46.97		98.2575		0.00		0		46.97		32.3%

		264.05		200		21.35		64.05		85.40		178.65		6.00		12.30		97.70		37.0%

		396.075		300		32.025		96.075		128.10		267.975		28.00		32.67		160.77		40.6%

		528.1		400		42.7		128.1		170.80		357.3		28.00		55.90		226.70		42.9%

		660.125		500		53.375		160.125		213.50		446.625		28.00		79.12		292.62		44.3%

		792.15		600		64.05		192.15		256.20		535.95		28.00		102.35		358.55		45.3%

		924.175		700		74.725		224.175		298.90		625.275		119.00		126.33		425.23		46.0%

		1056.2		800		85.4		256.2		341.60		714.6		119.00		152.23		493.83		46.8%

		1188.225		900		96.075		288.225		384.30		803.925		119.00		178.14		562.44		47.3%

		1320.25		1000		106.75		320.25		427.00		893.25		119.00		204.04		631.04		47.8%

		1420.25		1100		106.75		320.25		427.00		993.25		119.00		233.04		660.04		46.5%

		1520.25		1200		106.75		320.25		427.00		1093.25		119.00		262.04		689.04		45.3%

		разх. за труд		доход		осиг-раб.		осиг-работод.		осигур.		дох. сл.осиг		данък		данък		общо		тежест		пределна

		143.90725		109		11.63575		34.90725		46.54		97.36425		0.00		0		46.54		32.3%

		145.2275		110		11.7425		35.2275		46.97		98.2575		0.00		0		46.97		32.3%		32.3%

		198.0375		150		16.0125		48.0375		64.05		133.9875		0.00		3.60		67.65		34.2%		39.2%

		264.05		200		21.35		64.05		85.40		178.65		6.00		12.30		97.70		37.0%		45.5%

		396.075		300		32.025		96.075		128.10		267.975		28.00		32.67		160.77		40.6%		47.8%

		528.1		400		42.7		128.1		170.80		357.3		28.00		55.90		226.70		42.9%		49.9%

		660.125		500		53.375		160.125		213.50		446.625		28.00		79.12		292.62		44.3%		49.9%

		792.15		600		64.05		192.15		256.20		535.95		28.00		102.35		358.55		45.3%		49.9%

		924.175		700		74.725		224.175		298.90		625.275		119.00		126.33		425.23		46.0%		50.5%

		1056.2		800		85.4		256.2		341.60		714.6		119.00		152.23		493.83		46.8%		52.0%

		1188.225		900		96.075		288.225		384.30		803.925		119.00		178.14		562.44		47.3%		52.0%

		1320.25		1000		106.75		320.25		427.00		893.25		119.00		204.04		631.04		47.8%		52.0%

		1420.25		1100		106.75		320.25		427.00		993.25		119.00		233.04		660.04		46.5%		29.0%

		1520.25		1200		106.75		320.25		427.00		1093.25		119.00		262.04		689.04		45.3%		29.0%
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Sheet1

		разх. за труд		доход		осиг-раб.		осиг-работод.		осигур.		дох. сл.осиг		данък		данък		общо		тежест

		145.23		110		11.7425		35.2275		70.00		40.00		0.00		0		70.00		63.6%

		264.05		200		21.35		64.05		70.00		130.00		0.00		3.00		73.00		36.5%

		396.08		300		32.025		96.075		105.00		195.00		6.00		15.90		120.90		40.3%

		528.10		400		42.7		128.1		140.00		260.00		28.00		30.60		170.60		42.7%

		660.13		500		53.375		160.125		175.00		325.00		28.00		47.50		222.50		44.5%

		792.15		600		64.05		192.15		210.00		390.00		28.00		64.40		274.40		45.7%

		924.18		700		74.725		224.175		245.00		455.00		28.00		81.30		326.30		46.6%

		1056.20		800		85.4		256.2		280.00		520.00		28.00		98.20		378.20		47.3%

		1188.23		900		96.075		288.225		315.00		585.00		28.00		115.10		430.10		47.8%

		1320.25		1000		106.75		320.25		350.00		650.00		119.00		133.50		483.50		48.4%

		1420.25		1100		106.75		320.25		350.00		750.00		119.00		162.50		512.50		46.6%

		1520.25		1200		106.75		320.25		350.00		850.00		119.00		191.50		541.50		45.1%

		разх. за труд		доход		осиг-раб.		осиг-работод.		осигур.		дох. сл.осиг		данък		данък		общо		тежест		пределна

		143.91		109		11.63575		34.90725		70.00		39.00		0.00		0		70.00		64.2%

		145.23		110		11.7425		35.2275		70.00		40.00		0.00		0		70.00		63.6%		0.0%

		264.05		200		21.35		64.05		70.00		130.00		0.00		3.00		73.00		36.5%		3.3%

		396.08		300		32.025		96.075		105.00		195.00		6.00		15.90		120.90		40.3%		47.9%

		528.10		400		42.7		128.1		140.00		260.00		28.00		30.60		170.60		42.7%		49.7%

		660.13		500		53.375		160.125		175.00		325.00		28.00		47.50		222.50		44.5%		51.9%

		792.15		600		64.05		192.15		210.00		390.00		28.00		64.40		274.40		45.7%		51.9%

		924.18		700		74.725		224.175		245.00		455.00		28.00		81.30		326.30		46.6%		51.9%

		1056.20		800		85.4		256.2		280.00		520.00		28.00		98.20		378.20		47.3%		51.9%

		1188.23		900		96.075		288.225		315.00		585.00		28.00		115.10		430.10		47.8%		51.9%

		1320.25		1000		106.75		320.25		350.00		650.00		119.00		133.50		483.50		48.4%		53.4%

		1420.25		1100		106.75		320.25		350.00		750.00		119.00		162.50		512.50		46.6%		29.0%

		1520.25		1200		106.75		320.25		350.00		850.00		119.00		191.50		541.50		45.1%		29.0%
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